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Les ventes de voitures
electriques d'occasion
explosent enfin

Ftranglés par l'envolée des prix des carburants,

es Francais se

tournent massivement vers les petites voitures electriques
d'occasion. Loffre sest élargie et de belles affaires sont disponibles.
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Le plafond
de verre saute

Guillaume-Henri Blanchet,
directeur général de la Centrale

Matthieu Pelloli

CETTE FOIS, c'est (vraiment)
parti. « Et c'estréellement la
bonne », affirme un conces-
sionnaire Citroén des Hauts-
de-Seine, conscient que,
annoncée a plusieurs reprises
dans le passé, « la déferlante
de l'électrique » n'avait donné
lieu qu'a « des vaguelettes ».
La, les chiffres ne trompent
pas, les ventes de véhicules
€lectriques d'occasion con-
naissant une nette accéléra-
tion ces dernieres semaines.
Sur la plate-forme la Centrale,
qui regroupe plus de
350 000 annonces, les
recherches ont ainsi progres-
sé de 249 % en un an, tandis
que le stock areculé de 36 %
sur le deuxieme trimestre,
selon les chiffres que nous
dévoilons. Dit autrement, les
gens scrutent massivement
les offres, et concrétisent leur
recherche.

Le phénomene s‘appuie sur
I'élargissement de l'offre dans
le neuf (plas de 180 modeles
disponibles) et son ruisselle-
ment sur le marché de 'occa-
sion. L'arrivée de la concur-
rence chinoise, en prime, a tiré
les prix vers le bas. Cette forte
demande « se concentre sur
les modeles les plus accessi-
bles », indigue la Centrale,
notamment ceux a moins de
20 000 €, qui sortent rapide-
ment des stocks.

Les citadines électriques,
particulierement prisees par
les ménages, voient ainsi leur
volume d’'annonces sur la pla-

Sur la plate-forme la Centrale, les recherches de véhicules
électriques ont progressé de 249 % en un an.
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te-forme chuter de 54 % enun
an. Valérie, 59 ans, secrétaire
commerciale dans 1'Oise, vient
de mettre la main sur une Volvo
EX30, un SUV compact. Son
contrat de leasing sur trois ans

lui cotitera 382 € par mois.
« J'ai fait installer une borne de
11 kW ala maison et je vais pou-
voir recharger en heures creu-
ses », biche-t-elle. Le budget
énergie automobile est attendu
« a environ 60 € par mois »,
contre 200€ par mois de gazo-
le avec son ancienne Polo
Volkswagen. En prime, Valérie
apprécie « la conduite douce et
fluide » dune électrique.

« La démocratisation

du marche est lanceée »

« Le plafond de verre saute,
estime Guillaume-Henri
Blanchet, le directeur général
de la Centrale. La démocrati-
sation du marché est lancée et
passe par le véhicule d'occa-
sion. » Un mouvement que
plusieurs experts du secteur
attribuent « aux vives tensions
sur les prix des carburants »
depuis la guerre au Moyen-
Orient et les différentes pha-
ses de blocage du détroit
d'Ormuz. Bref, il y aeu «un
déclic », d'autant plus efficace
qu’il aréveillé le souvenir dou-
loureux d'autres périodes de
flambées de tarifs a la pompe,
notamment apres l'invasion
russe en Ukraine.

« De trés nombreux Fran-
cais ont regarde leur cotit total
d'usage et effectué un choix
pragmatique, pointe Guillau-
me-Henri Blanchet. Le véhi-
cule électrique représente la
solution la plus économique
pour préserver votre liberté de
déplacement quand votre
plein passe brutalement de
80 €2a150 €. » Sur la Centrale,
les voitures qui s'arrachent
sont la Renault Zoe (12 000 €
en moyenne) et la Tesla
Model 3 (25 000 € enmoyen-
ne). Et la motivation environ-
nementale alors ? « Je ne suis
pas stre quune électrique soit
plus vertueuse quune thermi-
que, lache Valérie, sceptique.
Le recyclage des batteries res-
te trés problématique... »

Alarrivée, cette tension sur
'offre accessible a provoqué
une hausse mecanique du
prix moyen des électriques
d'occasion sur la Centrale :

24 216 € an deuxieme trimes-
tre 2026, soit+ 2 063 € et
+9,31% (par rapport au méme
trimestre, en 2025). Sur un an,
la hausse atteint 4 226 €, soit
+ 2114 %. Le méme phénome-
ne se constate sur d'autres
plates-formes d'occasion.

Un renouvellement

des stocks dans six mois
Pas d'inquiétude, les prix
devraient refroidir, car une
bouffée d'oxygéne est attendue.
« Nous enregistrerons, a partir
de janvier prochain, le retour
en concession des véhicules du
premier leasing social, explique
Guillaume-Henri Blanchet. Ces
50 000 véhicules, qui vont
rentrer progressivement sur
six mois, vont renouveler les
stocks. [l y aura de trés bonnes
affaires, sur des véhicules de
Jans, 30 000 km au comp-
teur, avec un prix attendu
autour de 15 000 €. » Mieux, le
phénomene devrait se renou-
veler en 2028, et ainsi de suite,
puiscue dautres « saisons » du
leasing ont été lanceées...

En paralléle, la progression
des ventes de voitures neu-
ves électriques se poursuit,
avec une part de marchée de
30 %enjuin etde 28 % surles
six premiers mois 2026.
« Avec une voiture sur trois,
le marché a désormais fran-
chi le point de bascule vers
I'électrique », observe Marie-
Laure Nivot, analyste du
cabinet AAA Data. Trois
muodeles francais cartonnent,
la Renault Twingo, la
Renault 5 et la Citroén é-C3,
méme sila recomposition du
marché s'accompagne dune
pression tres forte des cons-
tructeurs chinois, avec MG et
BYD qui cumulent a eux
seuls environ 10 000 ventes
de voiture en juin

Les politiques publiques
alimentent également la ten-
dance, avec la loi imposant
I'électrification des flottes
d’'entreprise et les aides a
l'acquisition, comme le bonus
écologique ou le « leasing
social », qui doit étre relanceé
ce mois-ci. Bref, I'électrique
se porte bien, « les bonnes
parts de marché actuelles
dans le neuf étant la bonne
santé du marché de l'occa-
sion de demain », décrypte
un concessionnaire,



